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Name: Datum: Punkte:

Premium-Domains verkaufen für
Höchstwert
Vertretung bei der Domain-Vermittlung, Bewertungen für Verkäufer, gezielte
Käuferansprache, Treuhand-Transaktionen (Escrow)

VERKAUF VON PREMIUM-DOMAINS: LERNÜBERSICHT

INVESTOR
STUDIERENDENSTATUS
Bereich Unternehmensmarken

GESICHERT
DOMAIN-VERMÖGENSWERTE
Übertragung hochwertiger Vermögenswerte

LIZENZIERT
TREUHANDSERVICE
Vertraulicher Käuferschutz

Willkommen! Dieses Aktivitätspaket führt Sie durch den
Verkaufsprozess für Premium-Domainnamen. Sie lernen
Bewertungskriterien, gezielte Ansprache von Käufern,
Vertraulichkeit für den Verkäufer und Treuhandverfahren für
den Abschluss kennen.

KONTROLLPUNKTE DES ARBEITSBLATTS

Domain-Broker-Leitfaden von VPN.com öffnen

URL: https://www.vpn.com/de/domain-makler/premium-domain-verkaufen/

Teil 1-4: Domainbewertung und Domain-Vermittlung
beherrschen.

Teil 5-7: Kreuzworträtsel und Suchsel lösen.

Teil 8-9: Fallstudien und Chiffre-Aufgabe lösen.

Teil 10: Seiten mit grundlegenden und fortgeschrittenen
häufigen Fragen durchgehen.

Teil 11: 10 interessante Fakten aus der Praxis entdecken.

Bonus: Herausforderung Schnell denken.
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Ihr Lernfahrplan: Verkauf von Premium-Domains

ANLEITUNG ZUM LEITFADEN VERKAUF VON PREMIUM-DOMAINS
Beantworten Sie die Auswahlaufgaben und Richtig/Falsch-Fragen, vervollständigen Sie die Lückensätze mithilfe der
Wortliste, ordnen Sie die Definitionen zu und lösen Sie das Kreuzworträtsel und das Suchsel. Wenden Sie Ihr Wissen
in folgenden Bereichen an: Verkauf von Premium-Domains. Zum Schluss folgt die Bonusaufgabe Schnell denken.

VERKAUF VON PREMIUM-DOMAINS (EINFÜHRUNG)
Der Verkauf hochwertiger Markenwerte erfordert eine strukturierte Ansprache, verlässliche Bewertungsmaßstäbe
und Vertraulichkeit für den Verkäufer. Ein vertretender Broker schützt die Verhandlungsposition, prüft echte
Unternehmenskäufer und wickelt die sichere Treuhand (Escrow) der Transaktion ab.

Bewerten Sie Premium-Domainnamen anhand von Suchvolumen, Vergleichswerten und CPC-Kennzahlen.•
Mögliche Endkäufer aus Unternehmen durch gezielte Marktanalyse ermitteln.•
Sorgen Sie für strikte Diskretion des Verkäufers, um die Verhandlungsposition zu schützen und
Niedrigstgebote abzuschrecken.

•

Regulierte Treuhandkonten nutzen, um Zahlungen der Käufer zu überprüfen, bevor Transfers eingeleitet
werden.

•

Steuereffiziente Strukturen für den Verkauf von Vermögenswerten gemäß den Vorgaben zu
Veräußerungsgewinnen entwickeln.

•

LESEN SIE JEDEN KONTROLLPUNKT SORGFÄLTIG UND WÄHLEN ODER SCHREIBEN SIE DIE
RICHTIGE ANTWORT.
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Kontrollpunkt 1: Auswahlaufgaben

1. Was bestimmt hauptsächlich den Verkaufspreis einer Domain?

A. Nachfrage der Endnutzer und kommerzielle Absicht der Marke

B. Die Anzahl der registrierten Subdomains

C. Der physische Standort des Hosting-Servers

D. Die jährlichen Verlängerungsgebühren des Registrars

1

2. Wie schützen Broker auf Verkäuferseite die Verhandlungsposition des Verkäufers?

A. Durch anonyme Ansprache gezielt ausgewählter Käufer

B. Durch Veröffentlichen der Geschäftsdaten des Verkäufers

C. Durch Senken der Angebotspreise ohne Genehmigung

D. Durch Umgehung von Treuhandsystemen Dritter

2

3. Welcher Verkaufskanal ist für hochpreisige Domain-Geschäfte am sichersten?

A. Regulierte Treuhanddienste (Escrow) von Dritten

B. Direkte Überweisung vor der Übergabe der Domain

C. Sofortige Domain-Übertragung ohne bestätigte Zahlung

D. Kryptografischer Schlüsselaustausch per E-Mail

3

4. Welches Risiko gehen Verkäufer ein, wenn sie ihre Beweggründe offenlegen?

A. Käufer nutzen Zeitdruck aus, um ihre Gebote zu senken

B. Der Domain-Registrar blockiert Verlängerungen

C. Suchmaschinen werden das Domain-Ranking herabstufen

D. Die DNS-Propagierungszeiten werden sich verlängern

4

5. Welche steuerliche Behandlung durch den IRS gilt üblicherweise für Gewinne aus
Investment-Domains?

A. Besteuerung als Kapitalgewinn

B. Standardbefreiung von der Umsatzsteuer

C. Zoll auf geistiges Eigentum

D. Gebühr auf Mehrwertdienste

5
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Kontrollpunkt 2: Richtig oder falsch

Frage R/F 6

6. Unaufgeforderte eingehende Domain-Angebote beginnen in der Regel beim höchsten Marktwert.

Richtig Falsch

6

Frage R/F 7

7. Lizenzierte Treuhanddienste (Escrow) schützen Verkäufer, indem sie zuerst prüfen, ob die Gelder des
Käufers eingegangen sind.

Richtig Falsch

7

Frage R/F 8

8. Investment-Domains, die länger als ein Jahr gehalten werden, gelten in der Regel als langfristige
Kapitalgewinne.

Richtig Falsch

8

Frage R/F 9

9. Verkäufer müssen ihre Domains vor dem Listing zum Registrar des Brokers übertragen.

Richtig Falsch

9

Frage R/F 10

10. Eine aus einem einzigen Wort bestehende .com-Domain hat einen Knappheitswert, der Aufpreise
erzielt.

Richtig Falsch

10
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Kontrollpunkt 3: Schlüsselbegriffe einsetzen

Lesen Sie jeden der folgenden Sätze und füllen Sie die Lücke mit dem richtigen Begriff aus der
Wortliste.

1. Verkäufer lassen ein professionelles erstellen, um die Preisforderung für eine
Domain zu begründen.

2. Ein Makler führt gesteuerte Kampagnen zur von Markenkäufern durch.

3. Strikte über die Identität des Verkäufers hilft, Niedrigstgebote
abzuschrecken.

4. Die Gelder werden vor dem Transfer bei einer lizenzierten hinterlegt.

5. Makler ziehen bei erfolgreichem Abschluss eine prozentuale ab.

6. Ein optimiertes an Unternehmensdomains finanziert den Erwerb
kategoriebeherrschender Domains.

WORTSCHATZ-WORTBANK

ANSPRACHE DISKRETION GUTACHTEN KAPITALGEWINN PORTFOLIO
PROVISION REFERENZPREISE TREUHAND

Schreiben Sie Ihre Antworten hier:

1. 2.

3. 4.

5. 6.
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Kontrollpunkt 4: Zuordnung von Domain-Begriffen

DEFINITIONEN ZUORDNEN
Ordnen Sie jeden Fachbegriff links der richtigen Definition rechts zu, indem Sie den passenden Buchstaben (A–H) in
das ausfüllbare Eingabefeld schreiben.

1. Domain-Bewertung A
Historische Transaktionsdaten ähnlicher TLD-Verkäufe, die als
Vergleichswerte dienen.

2. Gezielte Kontaktaufnahme B
Verbergen der Unternehmensidentität des Verkäufers während
der Verhandlungen.

3. Verdeckter Verkäufer C
Objektive Bewertung des wirtschaftlichen Werts eines
Domainnamens.

4. Treuhandverwahrung D
Steuerliche Behandlung, die der IRS auf Gewinne aus als
Investition gehaltenen Domains anwendet.

5. Provision bei Abschluss E
Reguliertes Sicherungssystem, das das Geld des Käufers
während der Übertragung schützt.

6. Portfolio-Bereinigung F
Brokergebühr, die beim Abschluss vom endgültigen
Verkaufspreis abgezogen wird.

7. Vergleichbare Verkäufe G
Verkauf von Domains mit schwacher Performance, um in
Premium-Domains zu investieren.

8. Veräußerungsgewinne H
Programmatische Ermittlung und Ansprache potenzieller
Unternehmenskäufer.
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Kontrollpunkt 5: Kreuzworträtsel

Lösen Sie das Kreuzworträtsel, indem Sie Buchstaben in die aktiven weißen Felder eingeben. Die
Zahlen entsprechen den Hinweisen unten.

WAAGERECHT

3. Systematische Identifizierung und
Kontaktaufnahme mit potenziellen
Unternehmenskäufern (9)

5. Historische Transaktionsdaten ähnlicher TLD-
Verkäufe, die als Richtwerte dienen (14)

6. Objektive Bewertung des wirtschaftlichen
Werts eines Domainnamens (9)

7. Verbergen der Unternehmensidentität des
Verkäufers während der Verhandlungen (10)

8. Regulierte Sicherheitslösung, die die Gelder
des Käufers während des Transfers schützt (8)

SENKRECHT

1. Steuerliche Behandlung, die der IRS auf
Gewinne aus als Investition gehaltenen Domains
anwendet (13)

2. Leistungsschwache Domains werden daraus
verkauft, um in Premium-Domains zu investieren
(9)

4. Maklergebühr, die beim Abschluss vom
endgültigen Verkaufspreis abgezogen wird (9)

1

2 3

4

5

6

7

8
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Kontrollpunkt 5, Alternative: Barrierefreie Kreuzworträtsel-Hinweise

Nutzer von Screenreadern und Tastatur können die Kreuzworträtsel-Antworten direkt in die
Textfelder unten eingeben.

WAAGERECHT

3 waagerecht: Systematische Identifizierung und Kontaktaufnahme mit potenziellen Unternehmenskäufern
(9 Buchstaben):

5 waagerecht: Historische Transaktionsdaten ähnlicher TLD-Verkäufe, die als Richtwerte dienen (14
Buchstaben):

6 waagerecht: Objektive Bewertung des wirtschaftlichen Werts eines Domainnamens (9 Buchstaben):

7 waagerecht: Verbergen der Unternehmensidentität des Verkäufers während der Verhandlungen (10
Buchstaben):

8 waagerecht: Regulierte Sicherheitslösung, die die Gelder des Käufers während des Transfers schützt (8
Buchstaben):

SENKRECHT

1 senkrecht: Steuerliche Behandlung, die der IRS auf Gewinne aus als Investition gehaltenen Domains
anwendet (13 Buchstaben):

2 senkrecht: Leistungsschwache Domains werden daraus verkauft, um in Premium-Domains zu investieren
(9 Buchstaben):

4 senkrecht: Maklergebühr, die beim Abschluss vom endgültigen Verkaufspreis abgezogen wird (9
Buchstaben):
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Kontrollpunkt 6: Suchsel

Finden Sie die 8 wichtigen Fachbegriffe, die im Gitter unten versteckt sind. Die Wörter können
waagerecht, senkrecht oder diagonal verlaufen.

N N S D N W G L W J B Y C C Y

N E O N U O Z O Z U T B H V P

I T P A X C I N M H P X Y O Z

W H X H H O I T O S W G R U V

E C F U W H Y N E U H T V M K

G A E E L M F N K R F U J G G

L T R R W A F S R O K D N Z D

A U U T Q N T J L Z H S O M S

T G F N V S C I A R U B I V M

I F O P U P O R Z P D T S D Y

P R E F E R E N Z P R E I S E

A T Y S R A F P D V J W V N J

K V N H C C M B P V W B O T W

R H D E B H T U K X E J R R Z

X I K M X E E M R M X U P P V

WORTSCHATZ-WORTLISTE

GUTACHTEN ANSPRACHE DISKRETION TREUHAND PROVISION PORTFOLIO
REFERENZPREISE KAPITALGEWINN
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Kontrollpunkt 6, Alternative: Barrierefreie Begriffszuordnung

Ordnen Sie jeden der 8 Fachbegriffe aus dem Suchrätsel der richtigen Definition zu, indem Sie den
Buchstaben (A–H) in die Lücke schreiben.

FACHBEGRIFFE

A. GUTACHTEN

B. ANSPRACHE

C. DISKRETION

D. TREUHAND

E. PROVISION

F. PORTFOLIO

G. REFERENZPREISE

H. KAPITALGEWINN

DEFINITIONEN UND ZUORDNUNGSFELDER

1. Maklergebühr, die beim Abschluss vom endgültigen Verkaufspreis
abgezogen wird.

2. Leistungsschwache Domains werden daraus verkauft, um in
Premium-Domains zu investieren.

3. Steuerliche Behandlung, die der IRS auf Gewinne aus als
Investition gehaltenen Domains anwendet.

4. Verbergen der Unternehmensidentität des Verkäufers während
der Verhandlungen.

5. Regulierte Sicherheitslösung, die die Gelder des Käufers während
des Transfers schützt.

6. Systematische Identifizierung und Kontaktaufnahme mit
potenziellen Unternehmenskäufern.

7. Objektive Bewertung des wirtschaftlichen Werts eines
Domainnamens.

8. Historische Transaktionsdaten ähnlicher TLD-Verkäufe, die als
Richtwerte dienen.
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Kontrollpunkt 7: Buchstabensalat

Bringen Sie die Buchstaben unten in die richtige Reihenfolge, um zentrale Begriffe der Domain-
Vermittlung aufzudecken. Schreiben Sie Ihre Antworten in die vorgesehenen Eingabefelder.

1. H C A U G T E N T 5. C R N E A P A H S

2. O K D I R N T I E S 6. N D U A T H R E

3. P S I R I N V O O 7. O P I O L T O F R

4. E N S R E P E E Z I E
R F R 8. E P T A I G N K L A

N W I
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Bonusaufgabe: Schnell denken
3 ANTWORTEN PRO KATEGORIE. WER DIE LISTE ZUERST VOLLSTÄNDIG AUSFÜLLT, GEWINNT.

1 Dinge, die einen Domainnamen schlecht machen

2 Wörter, die einen guten Verhandlungsführer
beschreiben

3 Dinge, die Sie vor dem Kauf einer Domain prüfen sollten

4 Dinge, die vor dem Verkauf zu tun sind

5 Dinge, die das Interesse eines Käufers wecken

6 Berühmte Webadressen aus einem einzigen Wort

7 Möglichkeiten, einen Preis festzulegen

8 Dinge, die einen Domainnamen gut machen

9 Orte, an denen Sie eine Domain verkaufen können

10 Dinge, die auf Auktionen verkauft werden

11 Arten von Domainkäufern

12 Domain-Endungen, die Sie kennen

13 Möglichkeiten, herauszufinden, wem eine Domain
gehört

14 Branchen, die eine großartige Domain brauchen

15 Gründe, warum ein Unternehmen seinen Namen ändert
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Kontrollpunkt 8: Fallstudien zur Domain-Vermittlung

Wenden Sie die erlernten Konzepte an, um die folgenden praxisnahen Szenarien zu lösen.

FALLSTUDIE 1: BEWERTUNG EINES UNAUFGEFORDERTEN ANGEBOTS

👩‍💻

Szenario: Eine Führungskraft erhält unaufgefordert per E-Mail ein Angebot über $15,000 für ihren Premium-
Domainnamen aus einer gefragten Kategorie. Die Domain hat ein kurzes Keyword-Branding und erhält
organischen Direkteingabe-Traffic.

Diskussionsfrage: Analysieren Sie, warum es riskant ist, dieses Angebot direkt anzunehmen, und erklären Sie,
wie Bewertung und Kontaktaufnahme durch einen Broker das Ergebnis optimieren können.

FALLSTUDIE 2: SCHUTZ DER IDENTITÄT DES VERKÄUFERS

🧑‍💻

Szenario: Ein Unternehmen plant, eine etablierte Premium-Domain zu verkaufen, die derzeit auf seine
Hauptmarken-Website weiterleitet.

Diskussionsfrage: Erklären Sie die strategischen Risiken, die Domain öffentlich mit der Firmen-E-Mail-Adresse
anzubieten, und beschreiben Sie, wie ein Broker die Anonymität des Verkäufers während des gesamten
Verkaufsprozesses wahrt.
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Kontrollpunkt 9: Entschlüsselung der Chiffre

Ein Domain-Broker schützt bei verdeckten Erwerbungen das Kapital seiner Kunden. Entschlüsseln Sie
mithilfe des Buchstaben-Zahlen-Schlüssels unten die Cybersicherheitsnachricht, indem Sie die
passenden Buchstaben in die Lücken schreiben.

SCHLÜSSEL FÜR DIE BUCHSTABEN-ZAHLEN-VERSCHLÜSSELUNG

A=1 B=2 C=3 D=4 E=5 F=6 G=7 H=8 I=9 J=10
K=11 L=12 M=13 N=14 O=15 P=16 Q=17 R=18 S=19 T=20

U=21 V=22 W=23 X=24 Y=25 Z=26

13 1 24 9 13 9 5 18 5 14 19 9 5 4 5 14

23 5 18 20 13 9 20

5 24 16 5 18 20 5 14 22 5 18 13 9 20 20 12 21 14 7

Entschlüsselte Nachricht:

TIPP: JEDE ZAHL STEHT FÜR DIE POSITION DIESES BUCHSTABENS IM ALPHABET (Z. B. 1 = A, 2 = B, 26 = Z).
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Kontrollpunkt 10: Grundlegende häufige Fragen zur Domain-Vermittlung
(Teil A)

Sehen Sie sich die häufigsten Fragen und Antworten zur Domain-Vermittlung und zu diskreten
Domain-Käufen an.

Q1: Wie wird der Marktwert einer Premium-Domain bestimmt?

Der Wert richtet sich nach Namenslänge, Beliebtheit des Keywords, Vergleichsverkäufen, TLD-Endung (.com erzielt
den höchsten Aufschlag), organischem Traffic und kommerzieller Absicht laut CPC.

Q2: Verlangt VPN.com Vorabgebühren für das Einstellen von Angeboten?

Nein, VPN.com erhebt für die Vertretung auf Verkäuferseite keine Vorabgebühren. Wir erhalten nur dann eine
prozentuale Provision, wenn Ihre Domain erfolgreich verkauft wird. [1]

Q3: Wie hoch ist die typische Provision beim Domainverkauf?

VPN.com nennt 15 %-35 % (mindestens 5.000 $), je nach Größe des Geschäfts, Stand: September 2026. [1]

Q4: Kann ich meine Domain anonym verkaufen?

Ja. Wenn die Identität des Verkäufers vertraulich bleibt, kann verhindert werden, dass Käufer die Finanzkraft eines
Unternehmens ausnutzen, um Niedrigangebote zu machen.

Q5: Wie lange dauert der Verkauf einer Premium-Domain?

Die meisten Premium-Verkäufe werden innerhalb von 30 bis 90 Tagen abgeschlossen, je nach Genauigkeit der
Preisgestaltung und Dauer der Käuferansprache.
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Kontrollpunkt 10: Grundlegende häufige Fragen zur Domain-Vermittlung
(Teil B)

Sehen Sie sich die häufigsten Fragen und Antworten zur Domain-Vermittlung und zu diskreten
Domain-Käufen an.

Q6: Muss ich meine Domain zu Listing-Plattformen übertragen?

Nein. Sie behalten während des Vermittlungsprozesses das volle Eigentum und die Kontrolle über Ihren
Domainnamen bei Ihrem aktuellen Registrar.

Q7: Welche Arten von Domain-Endungen verkaufen Sie?

Wir konzentrieren uns vor allem auf Premium-.com-Domains, vertreten aber auch hochwertige ccTLDs (wie .ai) und
generische „Category-Killer“-Endungen.

Q8: Was passiert, wenn ein Broker keinen Käufer findet?

Kommt kein Abschluss zustande, läuft die Vermittlungsvereinbarung aus und Sie schulden nichts. Es fallen keine
Vertragsstrafen oder Stornogebühren an.

Q9: Wie übertrage ich meine Domain, sobald ein Verkauf vereinbart ist?

Ihr Broker koordiniert die Übertragung und weist Sie an, den EPP-Autorisierungscode weiterzugeben oder die Domain
über das Portal Ihres Registrars zu übertragen.

Q10: Sind die Transaktionsgelder garantiert?

Ja. Alle Geschäfte werden über einen lizenzierten Treuhanddienst (Escrow) abgewickelt, sodass das Geld des
Käufers einbehalten wird, bis die Übertragung der Domain bestätigt ist.
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Kontrollpunkt 10: Fortgeschrittene häufige Fragen zur Domain-
Bewertung (Teil C)

Erkunden Sie kommerzielle Aspekte und Bewertungsfragen bei der Übertragung von Premium-
Domains und der Mietkauf-Finanzierung.

Q1: Wie behandelt das US-Steuerrecht (IRS) den Verkauf von Premium-Domains?

Wird eine Domain als Kapitalanlage gehalten, gelten Gewinne in der Regel als Veräußerungsgewinne; bei einer
Haltedauer von mehr als einem Jahr gelten meist die Sätze für langfristige Gewinne.

Q2: Wie ermittelt ein Broker potenzielle Unternehmenskäufer?

Wir analysieren das Wettbewerbsumfeld, prüfen Markenanmeldungen, werten Datenbanken zu
Risikokapitalfinanzierungen aus und wenden uns direkt an die für Markenübernahmen zuständigen Führungskräfte.

Q3: Was ist der Unterschied zwischen Großhandels- und Einzelhandelswert?

Der Großhandelswert ist der Preis, den eine Domain bei liquiden Investorenauktionen erzielt. Der Einzelhandelswert
ist der Betrag, den ein Endnutzerunternehmen zahlt, um sich das Markenasset zu sichern.

Q4: Kann ich ein Angebot annehmen und trotzdem den Indexierungsverlauf der Domain behalten?

Nein. Mit dem Verkauf einer Domain geht die vollständige Registrierungsinhaberschaft über. Bei einer Migration im
Zuge eines Rebrandings muss der bisherige Linkwert über 301-Weiterleitungen übertragen werden.

Q5: Warum ist die direkte Kontaktaufnahme mit dem Verkäufer weniger wirksam als die Beauftragung
eines Brokers?

Kaltakquise von unbekannten Absendern wird oft ignoriert oder als Spam gefiltert, während etablierte Broker bei
Käufern glaubwürdiger sind.
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Kontrollpunkt 10: Fortgeschrittene häufige Fragen zur Domain-
Bewertung (Teil D)

Erkunden Sie kommerzielle Aspekte und Bewertungsfragen bei der Übertragung von Premium-
Domains und der Mietkauf-Finanzierung.

Q6: Welche Rolle spielt eine NDA bei der Vermittlung auf Verkäuferseite?

Eine Vertraulichkeitsvereinbarung (NDA) verhindert, dass Broker und Käufer den Verkaufspreis der Domain
preisgeben, und schützt so den Ruf des Verkäufers am Markt.

Q7: Wie verhindert eine Registrar-Sperre den unbefugten Diebstahl einer Domain?

Die Registrar-Sperre (clientTransferProhibited) blockiert Übertragungen, bis der Inhaber den Registrar bittet, sie
aufzuheben; die Registry-Sperre ergänzt manuelle Prüfungen.

Q8: Kann ein Markeninhaber meine Premium-Domain an sich reißen?

Nur über das UDRP, wenn die Domain bösgläubig registriert und genutzt wurde; bei gutgläubig genutzten
generischen Wörtern wird eine Übertragung in der Regel nicht angeordnet.

Q9: Wie beeinflussen CPC-Kennzahlen die Bewertung des Domainwerts?

Keywords mit hohem CPC zeigen starken Wettbewerb unter Werbetreibenden und damit, dass organischer Traffic auf
der Domain einen hohen kommerziellen Wert hat.

Q10: Wann sollte ich ein Mietkauf-Modell in Betracht ziehen?

Mietkaufmodelle erweitern den Kreis möglicher Käufer, da Start-ups Premium-Domains über eine vereinbarte Laufzeit
in Raten bezahlen können.
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Teil 11: 10 Fakten und Einblicke zur Domain-Vermittlung aus der Praxis

Lernen Sie diese besonders wertvollen, realen Fakten zur Domainbewertung, zu diskreten Käufen
und zur Sicherheit von Treuhanddiensten (Escrow) kennen.

1. DOMAIN-EINBLICK
VPN.com nennt über 100 Mio. $ an Portfolio und
Transaktionen für Premium-Digitalgüter (Stand:
September 2026). [1]

2. DOMAIN-EINBLICK
Generische .com-Domainnamen aus einem einzigen Wort
sind sehr gefragt und tauchen häufig unter öffentlich
erfassten Domainverkäufen in Millionenhöhe auf.

3. DOMAIN-EINBLICK
Als Investition gehaltene Domains gelten für die US-
Steuerbehörde IRS in der Regel als Kapitalanlagen,
sodass langfristige Bestände als Kapitalgewinne
besteuert werden. [2]

4. DOMAIN-EINBLICK
Kaltakquise-Nachrichten von privaten E-Mail-Adressen
werden von Unternehmenspostfächern oft gelöscht oder
als Spam markiert.

5. DOMAIN-EINBLICK
Lizenzierte Treuhandanbieter (Escrow) verwahren
Transaktionsgelder auf sicheren Konten, um das Risiko
von Überweisungsbetrug und Domain-Hijacking zu
verringern. [3]

6. DOMAIN-EINBLICK
Kurze .com-Namen aus zwei und drei Buchstaben gibt es
nur in einer festen, begrenzten Menge, was hohe
Basisbewertungen stützt.

7. DOMAIN-EINBLICK
Kontaktkampagnen der Domain-Vermittlung richten sich
für jedes Angebot an eine sorgfältig ausgewählte Liste
qualifizierter Endnutzer aus Unternehmen.

8. DOMAIN-EINBLICK
Ein anonymer Broker hält die Unternehmensidentität des
Verkäufers geheim und verhindert, dass Käufer die
Finanzkraft prüfen können.

9. DOMAIN-EINBLICK
Laut Google führen 301- und andere permanente
Weiterleitungen nicht zu einem PageRank-Verlust, wenn
eine Website auf eine neue URL umzieht. [7]

10. DOMAIN-EINBLICK
Die Uniform Domain-Name Dispute-Resolution Policy
(UDRP) der ICANN löst Markenstreitigkeiten auf dem
Verwaltungsweg ohne Gerichtsverfahren. [4]
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Technische Referenzen und Quellen

Der Lernleitfaden und die interaktiven Rätsel wurden aus globalen Standards von ICANN, WIPO UDRP
und lizenzierter Domain-Treuhand (Escrow) zusammengestellt.

WISSENSCHAFTLICHE UND FACHLICHE QUELLEN

[1] VPN.com. (2026). Premium Domain Broker | No Fee Until We
Close | VPN.com.

https://www.vpn.com/domain-broker/

[2] Internal Revenue Service. (2026). Topic no. 409, Capital
gains and losses.

https://www.irs.gov/taxtopics/tc409

[3] Escrow.com. (n.d.). Securely Buy & Sell Domains & Websites
Online.

https://www.escrow.com/domains

[4] ICANN. (2024). Uniform Domain Name Dispute Resolution
Policy.

https://www.icann.org/resources/pages/policy-2024-02-21-en

[5] WIPO. (2017). WIPO Overview of WIPO Panel Views on
Selected UDRP Questions, Third Edition ("WIPO Jurisprudential
Overview 3.0").

https://www.wipo.int/amc/en/domains/search/overview3.0/

[6] ICANN. (n.d.). EPP Status Codes | What Do They Mean, and
Why Should I Know?

https://www.icann.org/resources/pages/epp-status-codes-2014-06
-16-en

[7] Google Search Central. (2026). How to move a site.

https://developers.google.com/search/docs/crawling-indexing/site-
move-with-url-changes
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Lösungsschlüssel: Kontrollpunkt 1 – Auswahlaufgaben

Frage 1 Richtige Antwort: A

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Was bestimmt hauptsächlich den Verkaufspreis einer Domain? → Nachfrage der Endnutzer und kommerzielle Absicht der
Marke

1

Frage 2 Richtige Antwort: A

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Wie schützen Broker auf Verkäuferseite die Verhandlungsposition des Verkäufers? → Durch anonyme Ansprache gezielt
ausgewählter Käufer

2

Frage 3 Richtige Antwort: A

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Welcher Verkaufskanal ist für hochpreisige Domain-Geschäfte am sichersten? → Regulierte Treuhanddienste (Escrow) von
Dritten

3

Frage 4 Richtige Antwort: A

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Welches Risiko gehen Verkäufer ein, wenn sie ihre Beweggründe offenlegen? → Käufer nutzen Zeitdruck aus, um ihre
Gebote zu senken

4

Frage 5 Richtige Antwort: A

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
A: Gewinne aus als Investition gehaltenen Domains werden vom IRS in der Regel als Kapitalgewinne behandelt.

5
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Lösungsschlüssel: Kontrollpunkt 2 – Richtig oder Falsch

Frage 6 Richtige Antwort: Falsch

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Falsch: Käufer, die sich unaufgefordert melden, beginnen meist mit einem niedrigen Angebot unter dem Marktwert der
Domain.

6

Frage 7 Richtige Antwort: Richtig

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Lizenzierte Treuhanddienste (Escrow) schützen Verkäufer, indem sie zuerst prüfen, ob die Gelder des Käufers eingegangen
sind.

7

Frage 8 Richtige Antwort: Richtig

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Richtig: Der IRS behandelt Kapitalanlagen, die länger als ein Jahr gehalten werden, als langfristig, was meist niedriger
besteuert wird.

8

Frage 9 Richtige Antwort: Falsch

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Falsch: Verkäufer behalten die Domain bei ihrem eigenen Registrar und übertragen sie erst beim Abschluss.

9

Frage 10 Richtige Antwort: Richtig

HINWEIS FÜR LEHRKRÄFTE
Eine aus einem einzigen Wort bestehende .com-Domain hat einen Knappheitswert, der Aufpreise erzielt.

10
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Vokabelschlüssel und Bewertungsraster

Bewertungsraster für Lehrkräfte: Vergeben Sie 1 Punkt für jede richtige Zuordnung (insgesamt 8 Punkte) und jeden
Kontextbegriff (insgesamt 6 Punkte).

KONTROLLPUNKT 4: LÖSUNG BEGRIFFSZUORDNUNG

C 1. Domain-Bewertung H 2. Gezielte
Kontaktaufnahme B 3. Verdeckter Verkäufer E 4. Treuhandverwahrung

F 5. Provision bei
Abschluss G 6. Portfolio-Bereinigung A 7. Vergleichbare

Verkäufe D 8.
Veräußerungsgewinne

KONTROLLPUNKT 3: LÖSUNG SCHLÜSSELBEGRIFFE

1 GUTACHTEN 2 ANSPRACHE 3 DISKRETION 4 TREUHAND

5 PROVISION 6 PORTFOLIO

KONTROLLPUNKT 6, ALTERNATIVE: LÖSUNG WORTZUORDNUNG

1 E – PROVISION 2 F – PORTFOLIO 3 H – KAPITALGEWINN 4 C – DISKRETION

5 D – TREUHAND 6 B – ANSPRACHE 7 A – GUTACHTEN 8 G – REFERENZPREISE

DISKUSSIONSHINWEISE FÜR LEHRKRÄFTE

Genauigkeit der Bewertung:
Überprüfen Sie, ob die Lernenden verstehen, wie Domainlänge, Endung (.com, .ai) und kommerzielles Suchvolumen die
Bewertung bestimmen.

Treuhand-Sicherheit:
Betonen Sie, dass die Gelder auf lizenzierten Treuhandkonten Dritter gehalten werden, bevor der Inhaberwechsel in den
Registrierungsdaten (RDAP) bestätigt ist.

Verdeckte Vertretung:
Betonen Sie die Rolle von Geheimhaltungsvereinbarungen (NDAs) und der Vertretung durch Dritte, um spekulative Preistreiberei
bei der Beschaffung durch Unternehmen zu verhindern.
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Rätsellösungen und Hinweise für Lehrkräfte

LÖSUNG DES SUCHSELS

N N S D N W G L W J B Y C C Y

N E O N U O Z O Z U T B H V P

I T P A X C I N M H P X Y O Z

W H X H H O I T O S W G R U V

E C F U W H Y N E U H T V M K

G A E E L M F N K R F U J G G

L T R R W A F S R O K D N Z D

A U U T Q N T J L Z H S O M S

T G F N V S C I A R U B I V M

I F O P U P O R Z P D T S D Y

P R E F E R E N Z P R E I S E

A T Y S R A F P D V J W V N J

K V N H C C M B P V W B O T W

R H D E B H T U K X E J R R Z

X I K M X E E M R M X U P P V

KREUZWORTRÄTSEL-LÖSUNG

LEITFADEN FÜR LEHRKRÄFTE ZU DEN KREUZWORTRÄTSEL-LÖSUNGEN

WAAGERECHT

3 waagerecht: ANSPRACHE Systematische Identifizierung
und Kontaktaufnahme mit potenziellen
Unternehmenskäufern (9 Buchstaben)

5 waagerecht: REFERENZPREISE Historische
Transaktionsdaten ähnlicher TLD-Verkäufe, die als
Richtwerte dienen (14 Buchstaben)

6 waagerecht: GUTACHTEN Objektive Bewertung des
wirtschaftlichen Werts eines Domainnamens (9 Buchstaben)

7 waagerecht: DISKRETION Verbergen der
Unternehmensidentität des Verkäufers während der
Verhandlungen (10 Buchstaben)

8 waagerecht: TREUHAND Regulierte Sicherheitslösung, die
die Gelder des Käufers während des Transfers schützt (8
Buchstaben)

SENKRECHT

1 senkrecht: KAPITALGEWINN Steuerliche Behandlung, die
der IRS auf Gewinne aus als Investition gehaltenen Domains
anwendet (13 Buchstaben)

2 senkrecht: PORTFOLIO Leistungsschwache Domains
werden daraus verkauft, um in Premium-Domains zu
investieren (9 Buchstaben)

4 senkrecht: PROVISION Maklergebühr, die beim Abschluss
vom endgültigen Verkaufspreis abgezogen wird (9
Buchstaben)

K
P A N S P R A C H E
O P P
R E F E R E N Z P R E I S E
T O T
F V G U T A C H T E N
O I L
L S G
I I D I S K R E T I O N

O O W
N I

T R E U H A N D
N
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Lösungsschlüssel für Buchstabensalat und Chiffre

Lösungsschlüssel für die Wort-Entwirr-Aufgabe und die Geheime Chiffre-Aufgabe.

LÖSUNGSSCHLÜSSEL BUCHSTABENSALAT

1. H C A U G T E N T GUTACHTEN 5. C R N E A P A H S ANSPRACHE

2. O K D I R N T I E S DISKRETION 6. N D U A T H R E TREUHAND

3. P S I R I N V O O PROVISION 7. O P I O L T O F R PORTFOLIO

4. ENSREPEEZIERFR REFERENZPREISE 8. EPTAIGNKLANWI KAPITALGEWINN

LÖSUNGSSCHLÜSSEL ZUR GEHEIMEN CHIFFRE-AUFGABE

"MAXIMIEREN SIE DEN WERT MIT EXPERTENVERMITTLUNG"
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Lösungsschlüssel zu den Fallstudien: Domain-Vermittlung

A Fallstudie 1: Bewertung eines unaufgeforderten Angebots Lösung für Lehrkräfte

BEWERTUNGSRICHTLINIE

Die Antworten der Schülerinnen und Schüler sollten folgende Punkte abdecken:

Szenarioanalyse: Eine Führungskraft erhält per E-Mail ein unaufgefordertes Angebot über
$15,000 für ihre Premium-Kategorie-Domain. Die Domain hat ein kurzes Keyword-Branding und
erhält organischen Direkteingabe-Verkehr (Type-in-Traffic).

Empfohlene Strategie und Lösung: Risiken einer direkten Annahme: Käufer, die von sich aus
anfragen, beginnen oft mit einem niedrigen Ankerpreis deutlich unter dem fairen Wert. Wer
direkt antwortet, signalisiert als Verkäufer mangelnde Markterfahrung. Mehrwert des Brokers:
Der Broker erstellt eine formelle Bewertung auf Basis vergleichbarer Verkäufe, hält den
Verkäufer anonym und erzeugt Wettbewerbsdruck, indem er die Domain anderen Endnutzern
anbietet, wodurch der Preis auf den fairen Wert steigt.

B Fallstudie 2: Schutz der Identität des Verkäufers Lösung für Lehrkräfte

BEWERTUNGSRICHTLINIE

Die Antworten der Schülerinnen und Schüler sollten folgende Punkte abdecken:

Szenarioanalyse: Ein Unternehmen plant, eine ältere Premium-Domain zu verkaufen, die derzeit
auf die Website seiner Hauptmarke weiterleitet.

Empfohlene Strategie und Lösung: Risiken eines öffentlichen Angebots: Wird die
Unternehmensmarke öffentlich mit dem Verkauf in Verbindung gebracht, lädt das Wettbewerber
ein, ähnliche Domains zu registrieren, verunsichert Kunden hinsichtlich Markenänderungen und
ermöglicht es Käufern, die Unternehmensfinanzierung nachzuschlagen, um mehr
Verhandlungsmacht herauszuholen. Diskretion des Brokers: Der Broker nimmt unter seiner
eigenen Marke Kontakt auf, führt die Kommunikation vertraulich und gibt den Namen des
Verkäufers erst bei den Treuhandunterlagen (Escrow) zum Abschluss preis.

© VPN.com | Arbeitsblatt: Domain-Broker Seite 26


	Premium-Domains verkaufen für Höchstwert
	Ihr Lernfahrplan: Verkauf von Premium-Domains
	ANLEITUNG ZUM LEITFADEN VERKAUF VON PREMIUM-DOMAINS
	VERKAUF VON PREMIUM-DOMAINS (EINFÜHRUNG)

	Kontrollpunkt 1: Auswahlaufgaben
	Kontrollpunkt 2: Richtig oder falsch
	Kontrollpunkt 3: Schlüsselbegriffe einsetzen
	Kontrollpunkt 4: Zuordnung von Domain-Begriffen
	DEFINITIONEN ZUORDNEN

	Kontrollpunkt 5: Kreuzworträtsel
	Kontrollpunkt 5, Alternative: Barrierefreie Kreuzworträtsel-Hinweise
	Kontrollpunkt 6: Suchsel
	Kontrollpunkt 6, Alternative: Barrierefreie Begriffszuordnung
	Kontrollpunkt 7: Buchstabensalat
	Bonusaufgabe: Schnell denken
	Kontrollpunkt 8: Fallstudien zur Domain-Vermittlung
	Kontrollpunkt 9: Entschlüsselung der Chiffre
	Kontrollpunkt 10: Grundlegende häufige Fragen zur Domain-Vermittlung (Teil A)
	Kontrollpunkt 10: Grundlegende häufige Fragen zur Domain-Vermittlung (Teil B)
	Kontrollpunkt 10: Fortgeschrittene häufige Fragen zur Domain-Bewertung (Teil C)
	Kontrollpunkt 10: Fortgeschrittene häufige Fragen zur Domain-Bewertung (Teil D)
	Teil 11: 10 Fakten und Einblicke zur Domain-Vermittlung aus der Praxis
	Technische Referenzen und Quellen
	WISSENSCHAFTLICHE UND FACHLICHE QUELLEN

	Lösungsschlüssel für Lehrkräfte
	Lösungsschlüssel: Kontrollpunkt 1 – Auswahlaufgaben
	Lösungsschlüssel: Kontrollpunkt 2 – Richtig oder Falsch
	Vokabelschlüssel und Bewertungsraster
	KONTROLLPUNKT 4: LÖSUNG BEGRIFFSZUORDNUNG
	KONTROLLPUNKT 3: LÖSUNG SCHLÜSSELBEGRIFFE
	KONTROLLPUNKT 6, ALTERNATIVE: LÖSUNG WORTZUORDNUNG

	Rätsellösungen und Hinweise für Lehrkräfte
	LEITFADEN FÜR LEHRKRÄFTE ZU DEN KREUZWORTRÄTSEL-LÖSUNGEN

	Lösungsschlüssel für Buchstabensalat und Chiffre
	LÖSUNGSSCHLÜSSEL BUCHSTABENSALAT

	Lösungsschlüssel zu den Fallstudien: Domain-Vermittlung


	student_name: 
	student_date: 
	student_score: 
	checklist_01: Off
	checklist_02: Off
	checklist_03: Off
	checklist_04: Off
	checklist_05: Off
	checklist_06: Off
	mcq_q01: Off
	mcq_q02: Off
	mcq_q03: Off
	mcq_q04: Off
	mcq_q05: Off
	tf_q06: Off
	tf_q07: Off
	tf_q08: Off
	tf_q09: Off
	tf_q10: Off
	vocab_q01: 
	vocab_q02: 
	vocab_q03: 
	vocab_q04: 
	vocab_q05: 
	vocab_q06: 
	match_q01: 
	match_q02: 
	match_q03: 
	match_q04: 
	match_q05: 
	match_q06: 
	match_q07: 
	match_q08: 
	crossword_r01_c12: 
	crossword_r02_c01: 
	crossword_r02_c07: 
	crossword_r02_c08: 
	crossword_r02_c09: 
	crossword_r02_c10: 
	crossword_r02_c11: 
	crossword_r02_c12: 
	crossword_r02_c13: 
	crossword_r02_c14: 
	crossword_r02_c15: 
	crossword_r03_c01: 
	crossword_r03_c05: 
	crossword_r03_c12: 
	crossword_r04_c01: 
	crossword_r04_c02: 
	crossword_r04_c03: 
	crossword_r04_c04: 
	crossword_r04_c05: 
	crossword_r04_c06: 
	crossword_r04_c07: 
	crossword_r04_c08: 
	crossword_r04_c09: 
	crossword_r04_c10: 
	crossword_r04_c11: 
	crossword_r04_c12: 
	crossword_r04_c13: 
	crossword_r04_c14: 
	crossword_r05_c01: 
	crossword_r05_c05: 
	crossword_r05_c12: 
	crossword_r06_c01: 
	crossword_r06_c05: 
	crossword_r06_c09: 
	crossword_r06_c10: 
	crossword_r06_c11: 
	crossword_r06_c12: 
	crossword_r06_c13: 
	crossword_r06_c14: 
	crossword_r06_c15: 
	crossword_r06_c16: 
	crossword_r06_c17: 
	crossword_r07_c01: 
	crossword_r07_c05: 
	crossword_r07_c12: 
	crossword_r08_c01: 
	crossword_r08_c05: 
	crossword_r08_c12: 
	crossword_r09_c01: 
	crossword_r09_c05: 
	crossword_r09_c07: 
	crossword_r09_c08: 
	crossword_r09_c09: 
	crossword_r09_c10: 
	crossword_r09_c11: 
	crossword_r09_c12: 
	crossword_r09_c13: 
	crossword_r09_c14: 
	crossword_r09_c15: 
	crossword_r09_c16: 
	crossword_r10_c01: 
	crossword_r10_c05: 
	crossword_r10_c12: 
	crossword_r11_c05: 
	crossword_r11_c12: 
	crossword_r12_c06: 
	crossword_r12_c07: 
	crossword_r12_c08: 
	crossword_r12_c09: 
	crossword_r12_c10: 
	crossword_r12_c11: 
	crossword_r12_c12: 
	crossword_r12_c13: 
	crossword_r13_c12: 
	crossword_alt_g1_q01: 
	crossword_alt_g1_q02: 
	crossword_alt_g1_q03: 
	crossword_alt_g1_q04: 
	crossword_alt_g1_q05: 
	crossword_alt_g2_q01: 
	crossword_alt_g2_q02: 
	crossword_alt_g2_q03: 
	wordsearch_alt_q01: 
	wordsearch_alt_q02: 
	wordsearch_alt_q03: 
	wordsearch_alt_q04: 
	wordsearch_alt_q05: 
	wordsearch_alt_q06: 
	wordsearch_alt_q07: 
	wordsearch_alt_q08: 
	scramble_q01: 
	scramble_q02: 
	scramble_q03: 
	scramble_q04: 
	scramble_q05: 
	scramble_q06: 
	scramble_q07: 
	scramble_q08: 
	think_fast_01_answer_01: 
	think_fast_01_answer_02: 
	think_fast_01_answer_03: 
	think_fast_02_answer_01: 
	think_fast_02_answer_02: 
	think_fast_02_answer_03: 
	think_fast_03_answer_01: 
	think_fast_03_answer_02: 
	think_fast_03_answer_03: 
	think_fast_04_answer_01: 
	think_fast_04_answer_02: 
	think_fast_04_answer_03: 
	think_fast_05_answer_01: 
	think_fast_05_answer_02: 
	think_fast_05_answer_03: 
	think_fast_06_answer_01: 
	think_fast_06_answer_02: 
	think_fast_06_answer_03: 
	think_fast_07_answer_01: 
	think_fast_07_answer_02: 
	think_fast_07_answer_03: 
	think_fast_08_answer_01: 
	think_fast_08_answer_02: 
	think_fast_08_answer_03: 
	think_fast_09_answer_01: 
	think_fast_09_answer_02: 
	think_fast_09_answer_03: 
	think_fast_10_answer_01: 
	think_fast_10_answer_02: 
	think_fast_10_answer_03: 
	think_fast_11_answer_01: 
	think_fast_11_answer_02: 
	think_fast_11_answer_03: 
	think_fast_12_answer_01: 
	think_fast_12_answer_02: 
	think_fast_12_answer_03: 
	think_fast_13_answer_01: 
	think_fast_13_answer_02: 
	think_fast_13_answer_03: 
	think_fast_14_answer_01: 
	think_fast_14_answer_02: 
	think_fast_14_answer_03: 
	think_fast_15_answer_01: 
	think_fast_15_answer_02: 
	think_fast_15_answer_03: 
	case_study_01: 
	case_study_02: 
	cipher_word01_char01: 
	cipher_word01_char02: 
	cipher_word01_char03: 
	cipher_word01_char04: 
	cipher_word01_char05: 
	cipher_word01_char06: 
	cipher_word01_char07: 
	cipher_word01_char08: 
	cipher_word01_char09: 
	cipher_word01_char10: 
	cipher_word02_char01: 
	cipher_word02_char02: 
	cipher_word02_char03: 
	cipher_word03_char01: 
	cipher_word03_char02: 
	cipher_word03_char03: 
	cipher_word04_char01: 
	cipher_word04_char02: 
	cipher_word04_char03: 
	cipher_word04_char04: 
	cipher_word05_char01: 
	cipher_word05_char02: 
	cipher_word05_char03: 
	cipher_word06_char01: 
	cipher_word06_char02: 
	cipher_word06_char03: 
	cipher_word06_char04: 
	cipher_word06_char05: 
	cipher_word06_char06: 
	cipher_word06_char07: 
	cipher_word06_char08: 
	cipher_word06_char09: 
	cipher_word06_char10: 
	cipher_word06_char11: 
	cipher_word06_char12: 
	cipher_word06_char13: 
	cipher_word06_char14: 
	cipher_word06_char15: 
	cipher_word06_char16: 
	cipher_word06_char17: 
	cipher_word06_char18: 
	cipher_word06_char19: 
	cipher_decoded_message: 


