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Naam: Datum: Score:

Premium domeinnamen verkopen voor
Maximumwaarde
Vertegenwoordiging bij domeinbemiddeling, waarderingen aan verkoperszijde,
gerichte benadering van kopers, escrowtransacties (derdenrekening)

LEEROVERZICHT: PREMIUMDOMEINEN VERKOPEN

INVESTEERDER
STUDENTENSTATUS
Bedrijfsbrandingstraject

BEVEILIGD
DOMEINACTIVA
Overdracht van activa met hoge waarde

GELICENTIEERD
ESCROWDIENST
Vertrouwelijke koperbescherming

Welkom! Dit activiteitenpakket leidt je door het
verkoopproces van premiumdomeinnamen. Je verkent
waarderingscriteria, gerichte benadering van kopers,
vertrouwelijkheid van de verkoper en afsluitprotocollen via
escrow (derdenrekening).

CONTROLEPUNTEN VAN HET WERKBLAD

Open de VPN.com-gids voor domeinbemiddeling

URL: https://www.vpn.com/nl/domeinmakelaar/premium-domein-verkopen/

Deel 1-4: Beheers domeinwaardering en domeinbemiddeling.

Deel 5-7: Los kruiswoord- en woordzoekpuzzels op.

Deel 8-9: Los casestudy's en de codeopdracht op.

Deel 10: Bekijk de pagina's met veelgestelde vragen (basis en
gevorderd).

Deel 11: Ontdek 10 interessante feiten uit de praktijk.

Bonus: Snel denken-uitdaging.
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Jouw leertraject: verkoop van premiumdomeinen

INSTRUCTIES VOOR DE GIDS OVER DE VERKOOP VAN PREMIUMDOMEINEN
Beantwoord de meerkeuzevragen en de vragen waar/onwaar, vul de zinnen aan met behulp van de woordenbank,
koppel de definities en los de kruiswoordpuzzel en de woordzoeker op. Pas je kennis toe op het verkopen van
premiumdomeinen. Sluit af met de bonusopdracht Snel denken.

PREMIUMDOMEINEN VERKOPEN (INLEIDING)
Het verkopen van waardevolle merkactiva vereist gestructureerde benadering, nauwkeurige taxatiebenchmarks en
vertrouwelijkheid voor de verkoper. Een makelaar als vertegenwoordiger beschermt de onderhandelingspositie,
screent echte zakelijke kopers en regelt veilige escrowtransacties (derdenrekening).

Taxeer premiumdomeinnamen op basis van zoekvolume, vergelijkbare verkopen en CPC-gegevens.•
Potentiële zakelijke eindkopers identificeren via gerichte marktkartering.•
Dwing strikte geheimhouding van de verkoper af om de onderhandelingspositie te beschermen en te lage
biedingen te ontmoedigen.

•

Gebruik gereguleerde escrowrekeningen (derdenrekening) om betalingen van kopers te verifiëren voordat
overdrachten worden gestart.

•

Fiscaal efficiënte structuren voor de verkoop van activa opstellen volgens de richtlijnen voor
vermogenswinst.

•

LEES ELK CONTROLEPUNT ZORGVULDIG EN KIES OF SCHRIJF HET JUISTE ANTWOORD.
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Controlepunt 1: Meerkeuzeopdracht

1. Wat bepaalt vooral de consumentenprijs van een domein?

A. Vraag van eindgebruikers en commerciële merkintentie

B. Het aantal geregistreerde subdomeinen

C. De fysieke locatie van de hostingserver

D. De jaarlijkse verlengingskosten van de registrar

1

2. Hoe beschermen makelaars aan de verkoperszijde de onderhandelingspositie van de
verkoper?

A. Door anoniem contact op te nemen met doelkopers

B. Door de bedrijfsgegevens van de verkoper openbaar te maken

C. Door zonder toestemming de vraagprijzen te verlagen

D. Door escrowsystemen van derden te omzeilen

2

3. Welk verkoopkanaal is het veiligst voor domeindeals van hoge waarde?

A. Gereguleerde escrowdiensten (derdenrekening) van derden

B. Directe bankoverschrijving vóór de overdracht van het domein

C. Direct een domein overdragen zonder geverifieerde middelen

D. Cryptografische sleuteluitwisseling via e-mail

3

4. Welk risico lopen verkopers als ze hun motivatie onthullen?

A. Kopers zullen de urgentie benutten om lagere biedingen te doen

B. De domeinregistrar blokkeert verlengingen

C. Zoekmachines verlagen de rankings van domeinen

D. De DNS-propagatietijden nemen toe

4

5. Welke behandeling door de IRS is meestal van toepassing op winsten op
beleggingsdomeinen?

A. Behandeling als vermogenswinstbelasting

B. Standaardvrijstelling van omzetbelasting

C. Tarief voor intellectueel eigendom

D. Heffing voor toegevoegde diensten

5
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Controlepunt 2: Waar-of-onwaar-opdracht

Vraag (waar/onwaar) 6

6. Ongevraagde inkomende domeinaanbiedingen beginnen doorgaans op de hoogste marktwaarde.

Waar Onwaar

6

Vraag (waar/onwaar) 7

7. Erkende escrow (derdenrekening)-diensten beschermen verkopers door eerst te controleren of het
geld van de koper is binnengekomen.

Waar Onwaar

7

Vraag (waar/onwaar) 8

8. Beleggingsdomeinen die langer dan een jaar worden aangehouden, komen over het algemeen in
aanmerking voor langetermijnvermogenswinst.

Waar Onwaar

8

Vraag (waar/onwaar) 9

9. Verkopers moeten hun domeinen overdragen aan de registrar van de makelaar voordat ze worden
aangeboden.

Waar Onwaar

9

Vraag (waar/onwaar) 10

10. Een .com-domein van één woord heeft schaarstewaarde die premiumprijzen rechtvaardigt.

Waar Onwaar

10

© VPN.com | Werkblad domeinbemiddeling Pagina 4



P R E M I U M  D O M E I N N A M E N  V E R K O P E N  V O O R
M A X I M A L E  W A A R D E

WERKBLAD
DOMEINBEMIDDELING

Controlepunt 3: Kernbegrippen invullen

Lees elke zin hieronder en vul de open plek in met de juiste term uit de woordenbank.

1. Verkopers laten een professioneel rapport met een opstellen om vraagprijzen
voor domeinen te onderbouwen.

2. Een broker voert gecontroleerde campagnes uit voor richting merkkopers.

3. Het behouden van de verkoper helpt te lage biedingen te ontmoedigen.

4. Gelden worden vóór de overdracht ondergebracht bij een gelicentieerde partij voor
.

5. Brokers houden bij een succesvolle afronding een op een percentage gebaseerde
in.

6. Het optimaliseren van een zakelijke aan domeinen financiert overnames van
category killers.

WOORDENBANK

ANONIMITEIT COMMISSIE EPP-CODE ESCROW OUTREACH PORTEFEUILLE
TAXATIE VERMOGENSWINST

Schrijf hier je antwoorden:

1. 2.

3. 4.

5. 6.
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Controlepunt 4: Domeinbegrippen koppelen

DEFINITIES KOPPELEN
Koppel elke term aan de linkerkant aan de juiste definitie aan de rechterkant door de bijbehorende letter (A-H) in het
invulvak te schrijven.

1. Domeintaxatie A
Historische transactiegegevens van vergelijkbare TLD-
verkopen die als benchmark worden gebruikt.

2. Doelgerichte benadering B
De bedrijfsidentiteit van de verkoper tijdens onderhandelingen
verborgen houden.

3. Anonimiteit van de verkoper C
Objectieve beoordeling van de commerciële waarde van een
domeinnaam.

4. Escrow-bewaring D
Belastingbehandeling die de IRS toepast op winsten op
domeinen die als belegging worden aangehouden.

5. Afsluitcommissie E
Gereguleerd veiligheidssysteem dat het geld van de koper
tijdens de overdracht beschermt.

6. Portfolio-opschoning F
De vergoeding van de bemiddelaar wordt bij het afronden van
de verkoop op de uiteindelijke verkoopprijs ingehouden.

7. Vergelijkbare verkopen G
Onderpresterende domeinactiva verkopen om te investeren in
premium domeinen.

8. Vermogenswinst H
Programmatische identificatie van en contact met potentiële
zakelijke overnemers.
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Controlepunt 5: Kruiswoordpuzzel

Los de kruiswoordpuzzel op door letters in de actieve witte vakjes te typen. De nummers komen
overeen met de aanwijzingen hieronder.

HORIZONTAAL

3. Programmatisch opsporen en benaderen van
potentiële zakelijke kopers (8)

7. Fiscale behandeling die de IRS toepast op
winst op domeinen die als belegging worden
gehouden (14)

VERTICAAL

1. Historische transactiegegevens van
vergelijkbare TLD-verkopen die als benchmark
dienen (11)

2. Onderpresterende domeinbezittingen
verkopen om in premiumdomeinen te investeren
(12)

4. Het verbergen van de bedrijfsidentiteit van de
verkoper tijdens onderhandelingen (11)

5. Vergoeding van de broker die bij de afronding
op de uiteindelijke verkoopprijs wordt
ingehouden (9)

6. Gereguleerd veiligheidssysteem dat het geld
van de koper tijdens de overdracht beschermt
(6)

8. Objectieve beoordeling van de commerciële
waarde van een domeinnaam (7)

1

2

3 4

5 6

7 8
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Controlepunt 5, alternatief: Toegankelijke kruiswoordaanwijzingen

Gebruikers van schermlezers en toetsenborden kunnen de antwoorden van de kruiswoordpuzzel
rechtstreeks typen in de tekstvelden hieronder.

HORIZONTAAL

3 horizontaal: Programmatisch opsporen en benaderen van potentiële zakelijke kopers (8 letters):

7 horizontaal: Fiscale behandeling die de IRS toepast op winst op domeinen die als belegging worden
gehouden (14 letters):

VERTICAAL

1 verticaal: Historische transactiegegevens van vergelijkbare TLD-verkopen die als benchmark dienen (11
letters):

2 verticaal: Onderpresterende domeinbezittingen verkopen om in premiumdomeinen te investeren (12
letters):

4 verticaal: Het verbergen van de bedrijfsidentiteit van de verkoper tijdens onderhandelingen (11 letters):

5 verticaal: Vergoeding van de broker die bij de afronding op de uiteindelijke verkoopprijs wordt ingehouden
(9 letters):

6 verticaal: Gereguleerd veiligheidssysteem dat het geld van de koper tijdens de overdracht beschermt (6
letters):

8 verticaal: Objectieve beoordeling van de commerciële waarde van een domeinnaam (7 letters):

© VPN.com | Werkblad domeinbemiddeling Pagina 8



P R E M I U M  D O M E I N N A M E N  V E R K O P E N  V O O R
M A X I M A L E  W A A R D E

WERKBLAD
DOMEINBEMIDDELING

Controlepunt 6: Verborgen woorden zoeken

Zoek de 8 belangrijkste vakwoorden die in het onderstaande rooster verborgen zijn. Woorden kunnen
horizontaal, verticaal of diagonaal staan.

E K T S V R Z E H E S C A L Q

L S E L B A R A P M O C C T O

L Z M K E S C R O W V R A U U

I A S W J M M H H N H X T R F

U K T L R W H B U F A R Y O Y

E W S H T X A P U T E N N Z O

F I Q T I P V U I A O U U K A

E E P M K A N E C V G G P Q X

T Y J K V J Y H W Y P J I Z I

R J N E I S S I M M O C A E I

O V E R M O G E N S W I N S T

P A S A J F W E K Z K E K Q N

J A A N O N I M I T E I T F O

K N D N C D H I B A P R L P W

T I Y F Y S G X W H F R T N U

WOORDENLIJST

TAXATIE OUTREACH ANONIMITEIT ESCROW COMMISSIE PORTEFEUILLE
COMPARABLES VERMOGENSWINST
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Controlepunt 6, alternatief: Toegankelijk woordenschat koppelen

Koppel elk van de 8 vaktermen uit de woordzoeker aan de juiste definitie door de letter (A-H) in de
lege ruimte te schrijven.

BEGRIPPEN

A. TAXATIE

B. OUTREACH

C. ANONIMITEIT

D. ESCROW

E. COMMISSIE

F. PORTEFEUILLE

G. COMPARABLES

H. VERMOGENSWINST

DEFINITIES EN KOPPELVELDEN

1. Vergoeding van de broker die bij de afronding op de uiteindelijke
verkoopprijs wordt ingehouden.

2. Onderpresterende domeinbezittingen verkopen om in
premiumdomeinen te investeren.

3. Fiscale behandeling die de IRS toepast op winst op domeinen die
als belegging worden gehouden.

4. Het verbergen van de bedrijfsidentiteit van de verkoper tijdens
onderhandelingen.

5. Gereguleerd veiligheidssysteem dat het geld van de koper tijdens
de overdracht beschermt.

6. Programmatisch opsporen en benaderen van potentiële zakelijke
kopers.

7. Objectieve beoordeling van de commerciële waarde van een
domeinnaam.

8. Historische transactiegegevens van vergelijkbare TLD-verkopen
die als benchmark dienen.
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Controlepunt 7: Opdracht met door elkaar gehaalde woorden

Ontcijfer de letters hieronder om kernbegrippen van domeinbemiddeling te onthullen. Schrijf je
antwoorden in de invulvelden.

1. A I T T E X A 5. E A U H R O C T

2. I T N A I M O E T I N 6. O R E C W S

3. C S I O S E M I M 7. U I E P O E E L L R F
T

4. A E S R M A L B C O
P 8. M N N G S W E T V

E R S I O
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Bonusopdracht: Snel denken
3 ANTWOORDEN PER CATEGORIE. WIE DE LIJST ALS EERSTE INVULT, WINT.

1 Dingen die een domeinnaam slecht maken

2 Woorden die een goede onderhandelaar beschrijven

3 Dingen om te controleren voordat je een domein koopt

4 Dingen die je doet voordat je verkoopt

5 Dingen die een koper geïnteresseerd maken

6 Beroemde webadressen van één woord

7 Manieren om een prijs vast te stellen

8 Dingen die een domeinnaam goed maken

9 Plekken om een domein te verkopen

10 Dingen die mensen op een veiling verkopen

11 Soorten domeinkopers

12 Domeinextensies die je kent

13 Manieren om te achterhalen wie een domein bezit

14 Branches die een geweldig domein nodig hebben

15 Redenen waarom een bedrijf van naam verandert

© VPN.com | Werkblad domeinbemiddeling Pagina 12



P R E M I U M  D O M E I N N A M E N  V E R K O P E N  V O O R
M A X I M A L E  W A A R D E

WERKBLAD
DOMEINBEMIDDELING

Controlepunt 8: Casestudy's domeinbemiddeling

Pas de concepten die je hebt geleerd toe om de onderstaande praktijkscenario's op te lossen.

CASESTUDY 1: BEOORDELING VAN EEN ONGEVRAAGD AANBOD

👩‍💻

Scenario: Een bestuurder ontvangt een ongevraagd inkomend e-mailbod van $15.000 voor zijn premium
categoriedomein. Het domein heeft een korte merknaam met zoekwoord en krijgt organisch type-in-verkeer.

Discussievraag: Analyseer waarom het rechtstreeks accepteren van dit bod risicovol is en leg uit hoe de
taxatie en benadering door een bemiddelaar het resultaat kunnen optimaliseren.

CASESTUDY 2: BESCHERMING VAN DE IDENTITEIT VAN DE VERKOPER

🧑‍💻

Scenario: Een bedrijf is van plan een premium legacydomein te verkopen dat momenteel wordt doorverwezen
naar de website van zijn hoofdmerk.

Discussievraag: Leg de strategische risico's uit van het openbaar aanbieden van het domein met het zakelijke
e-mailadres en beschrijf hoe een bemiddelaar de anonimiteit van de verkoper tijdens de hele verkoopstroom
afdwingt.
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Controlepunt 9: De code ontcijferen

Een domeinbemiddelaar beschermt het kapitaal van de klant tijdens stealth-acquisities. Gebruik de
onderstaande letter-naar-cijfersleutel om het cyberbeveiligingsbericht te ontcijferen door de
bijbehorende letters in de lege vakjes te schrijven.

LETTER-NAAR-CIJFER-VERSLEUTELINGSSLEUTEL

A=1 B=2 C=3 D=4 E=5 F=6 G=7 H=8 I=9 J=10
K=11 L=12 M=13 N=14 O=15 P=16 Q=17 R=18 S=19 T=20

U=21 V=22 W=23 X=24 Y=25 Z=26

13 1 24 9 13 1 12 9 19 5 5 18

16 18 5 13 9 21 13 23 1 1 18 4 5 13 5 20 5 5 14

5 24 16 5 18 20 2 18 15 11 5 18

Ontcijferd bericht:

TIP: ELK GETAL STAAT VOOR DE POSITIE VAN DIE LETTER IN HET ALFABET (BIJV. 1 = A, 2 = B, 26 = Z).
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Controlepunt 10: Veelgestelde vragen over domeinbemiddeling – basis
(Deel A)

Bekijk de meestgestelde vragen en antwoorden over domeinbemiddeling en heimelijke overnames.

Q1: Hoe wordt de marktwaarde van een premiumdomein bepaald?

De waarde is gebaseerd op naamlengte, populariteit van het trefwoord, vergelijkbare verkopen, TLD-extensie (.com
heeft de hoogste premie), organisch verkeer en commerciële intentie op basis van CPC.

Q2: Rekent VPN.com vooraf vermeldingskosten?

Nee, VPN.com rekent geen vooraf te betalen kosten voor vertegenwoordiging aan de verkoopzijde. We verdienen
alleen een percentage als commissie wanneer je domein met succes wordt verkocht. [1]

Q3: Wat is de gebruikelijke commissie bij domeinverkopen?

VPN.com noemt 15%-35% (minimaal $5.000), afhankelijk van de omvang van de deal, per september 2026. [1]

Q4: Kan ik mijn domein anoniem verkopen?

Ja. Door de identiteit van de verkoper vertrouwelijk te houden, kunnen kopers de financiën van een bedrijf minder
gemakkelijk gebruiken om laag te bieden.

Q5: Hoe lang duurt het om een premiumdomein te verkopen?

De meeste premiumverkopen worden binnen 30 tot 90 dagen afgerond, afhankelijk van de juistheid van de
prijsstelling en de cycli van het benaderen van kopers.
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Controlepunt 10: Veelgestelde vragen over domeinbemiddeling – basis
(Deel B)

Bekijk de meestgestelde vragen en antwoorden over domeinbemiddeling en heimelijke overnames.

Q6: Moet ik mijn domein overdragen naar aanbiedingsplatforms?

Nee. Tijdens het makelaarsproces behoud je de volledige eigendom en controle over je domeinnaam bij je huidige
registrar.

Q7: Welke soorten domeinextensies verkopen jullie?

Wij richten ons vooral op premium .com-domeinen, maar vertegenwoordigen ook waardevolle ccTLD's (zoals .ai) en
generieke categoriedominerende extensies.

Q8: Wat gebeurt er als een makelaar geen koper kan vinden?

Als er geen deal wordt gesloten, verloopt de bemiddelingsovereenkomst en ben je niets verschuldigd. Er zijn geen
boetes of annuleringskosten.

Q9: Hoe draag ik mijn domein over zodra een verkoop is overeengekomen?

Je bemiddelaar coördineert de overdracht en geeft aan of je de EPP-autorisatiecode moet delen of het domein via het
portaal van je registrar moet doorsturen.

Q10: Zijn transactiebedragen gegarandeerd?

Ja. Alle deals worden afgerond via een erkende escrowdienst (derdenrekening), zodat het geld van de koper wordt
vastgehouden totdat de domeinoverdracht is bevestigd.
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Controlepunt 10: Veelgestelde vragen over domeinwaardering –
gevorderd (Deel C)

Verken commerciële en waarderingsaspecten van overdrachten van premiumdomeinen en
huurkoopfinanciering.

Q1: Hoe behandelt de Amerikaanse belastingwet (IRS) de verkoop van premiumdomeinen?

Als een domein als investering wordt aangehouden, zijn winsten over het algemeen vermogenswinsten; als het langer
dan een jaar wordt aangehouden, gelden meestal de langetermijntarieven.

Q2: Hoe identificeert een bemiddelaar potentiële zakelijke kopers?

Wij brengen het speelveld van concurrenten in kaart, bekijken merkregistraties, analyseren databases van
durfkapitaalfinanciering en benaderen directeuren die merken overnemen rechtstreeks.

Q3: Wat is het verschil tussen groothandels- en detailhandelswaarde?

De groothandelswaarde is de prijs die een domein oplevert op veilingen van investeerders. De detailwaarde is wat
een bedrijf als eindgebruiker betaalt om het merkbezit veilig te stellen.

Q4: Kan ik een bod accepteren maar de indexgeschiedenis van het domein behouden?

Nee. Bij een domeinverkoop gaat de volledige registratietitel over. Bij migraties door een rebranding moet historische
linkwaarde via 301-omleidingen worden doorgegeven.

Q5: Waarom is directe benadering van de verkoper minder effectief dan een makelaar inschakelen?

Koude benaderingen door onbekende afzenders worden vaak genegeerd of als spam gefilterd, terwijl gevestigde
makelaars bij kopers meer geloofwaardigheid hebben.
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Controlepunt 10: Veelgestelde vragen over domeinwaardering –
gevorderd (Deel D)

Verken commerciële en waarderingsaspecten van overdrachten van premiumdomeinen en
huurkoopfinanciering.

Q6: Welke rol speelt een NDA bij bemiddeling aan de verkoperszijde?

Een geheimhoudingsovereenkomst (NDA) voorkomt dat bemiddelaars en kopers de verkoopprijs van het domein
lekken, waardoor de marktreputatie van de verkoper wordt beschermd.

Q7: Hoe voorkomt registrarvergrendeling ongeautoriseerde domeindiefstal?

Registrarvergrendeling (clientTransferProhibited) blokkeert overdrachten totdat de eigenaar de registrar vraagt de
vergrendeling op te heffen; registryvergrendeling voegt handmatige controles toe.

Q8: Kan de houder van een domeinmerk mijn premiumdomein kapen?

Alleen via UDRP als de naam te kwader trouw is geregistreerd en gebruikt; generieke woorden die te goeder trouw
worden gebruikt, worden meestal niet ter overdracht toegewezen.

Q9: Hoe beïnvloeden CPC-cijfers de taxatie van domeinwaarden?

Zoekwoorden met een hoge CPC wijzen op sterke concurrentie tussen adverteerders, wat laat zien dat organisch
verkeer dat op het domein binnenkomt een hoge commerciële waarde heeft.

Q10: Wanneer moet ik een lease-to-own-verkoopstructuur overwegen?

Lease-to-own-modellen vergroten de groep kopers doordat startups premiumdomeinen in termijnen over een
afgesproken periode kunnen betalen.
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Deel 11: 10 feiten en inzichten uit de praktijk over domeinbemiddeling

Bekijk deze waardevolle feiten uit de praktijk over domeinwaardering, heimelijke overnames en
escrowbeveiliging (derdenrekening).

1. DOMEININZICHT
VPN.com noemt meer dan $100 miljoen aan portfolio en
transacties voor premium digitale activa (per september
2026). [1]

2. DOMEININZICHT
Generieke .com-domeinnamen van één woord zijn zeer
gewild en komen vaak voor in openbaar geregistreerde
domeinverkopen van miljoenen dollars.

3. DOMEININZICHT
Domeinen die als belegging worden gehouden, zijn voor
de IRS doorgaans kapitaalactiva, zodat langetermijnbezit
wordt belast als vermogenswinst. [2]

4. DOMEININZICHT
Koude verkoopbenaderingen vanaf persoonlijke e-
mailadressen worden door zakelijke inboxen vaak
verwijderd of als spam gemarkeerd.

5. DOMEININZICHT
Erkende escrow (derdenrekening)-aanbieders houden
transactiekapitaal vast op beveiligde rekeningen om het
risico op overschrijvingsfraude en domeinkaping te
verkleinen. [3]

6. DOMEININZICHT
Korte .com-namen van twee en drie letters zijn in een
vast, beperkt aantal beschikbaar, wat hoge
basiswaarderingen ondersteunt.

7. DOMEININZICHT
Outreachcampagnes voor domeinbemiddeling richten
zich voor elke aanbieding op een samengestelde lijst van
gekwalificeerde zakelijke eindgebruikers.

8. DOMEININZICHT
Een anonieme bemiddelaar houdt de bedrijfsidentiteit van
de verkoper privé, waardoor kopers de omvang van de
financiering niet kunnen nagaan.

9. DOMEININZICHT
Volgens Google veroorzaken 301-redirects en andere
permanente omleidingen geen verlies van PageRank
wanneer een site naar een nieuwe URL verhuist. [7]

10. DOMEININZICHT
Het Uniform Domain-Name Dispute-Resolution Policy
(UDRP) van ICANN lost administratieve geschillen over
merkrechten op zonder rechtszaken. [4]
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Technische referenties en bronnen

De studiegids en de interactieve puzzels zijn samengesteld uit wereldwijde ICANN-, WIPO UDRP- en
erkende domein-escrowstandaarden.
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ANTWOORDSLEUTEL VOOR
DOCENTEN

Antwoordsleutel: Controlepunt 1 - Meerkeuze

Vraag 1 Juist antwoord: A

DOCENTENNOTITIE
Wat bepaalt vooral de consumentenprijs van een domein? → Vraag van eindgebruikers en commerciële merkintentie

1

Vraag 2 Juist antwoord: A

DOCENTENNOTITIE
Hoe beschermen makelaars aan de verkoperszijde de onderhandelingspositie van de verkoper? → Door anoniem contact op
te nemen met doelkopers

2

Vraag 3 Juist antwoord: A

DOCENTENNOTITIE
Welk verkoopkanaal is het veiligst voor domeindeals van hoge waarde? → Gereguleerde escrowdiensten (derdenrekening)
van derden

3

Vraag 4 Juist antwoord: A

DOCENTENNOTITIE
Welk risico lopen verkopers als ze hun motivatie onthullen? → Kopers zullen de urgentie benutten om lagere biedingen te
doen

4

Vraag 5 Juist antwoord: A

DOCENTENNOTITIE
A: winsten op domeinen die als belegging worden aangehouden, worden door de IRS over het algemeen als vermogenswinst
behandeld.

5
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Antwoordsleutel: Controlepunt 2 - Waar of onwaar

Vraag 6 Juist antwoord: Onwaar

DOCENTENNOTITIE
Onwaar: ongevraagde kopers openen meestal met een laag bod, onder de marktwaarde van het domein.

6

Vraag 7 Juist antwoord: Waar

DOCENTENNOTITIE
Erkende escrow (derdenrekening)-diensten beschermen verkopers door eerst te controleren of het geld van de koper is
binnengekomen.

7

Vraag 8 Juist antwoord: Waar

DOCENTENNOTITIE
Waar: de IRS behandelt kapitaalgoederen die langer dan een jaar worden aangehouden als langetermijn, meestal belast
tegen lagere tarieven.

8

Vraag 9 Juist antwoord: Onwaar

DOCENTENNOTITIE
Onwaar: verkopers houden het domein bij hun eigen registrar en dragen het pas over bij de afsluiting.

9

Vraag 10 Juist antwoord: Waar

DOCENTENNOTITIE
Een .com-domein van één woord heeft schaarstewaarde die premiumprijzen rechtvaardigt.

10
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Woordenlijstsleutels en beoordelingsrubriek

Beoordelingsrubriek voor docenten: Geef 1 punt voor elke juiste koppeling (totaal 8 punten) en elk juist contextbegrip (totaal 6
punten).

CONTROLEPUNT 4: ANTWOORDEN BEGRIPPEN KOPPELEN

C 1. Domeintaxatie H 2. Doelgerichte
benadering B 3. Anonimiteit van de

verkoper E 4. Escrow-bewaring

F 5. Afsluitcommissie G 6. Portfolio-opschoning A 7. Vergelijkbare
verkopen D 8. Vermogenswinst

CONTROLEPUNT 3: ANTWOORDEN KERNBEGRIPPEN

1 TAXATIE 2 OUTREACH 3 ANONIMITEIT 4 ESCROW

5 COMMISSIE 6 PORTEFEUILLE

CONTROLEPUNT 6, ALTERNATIEF: ANTWOORDEN WOORDEN KOPPELEN

1 E – COMMISSIE 2 F – PORTEFEUILLE 3 H – VERMOGENSWINST 4 C – ANONIMITEIT

5 D – ESCROW 6 B – OUTREACH 7 A – TAXATIE 8 G – COMPARABLES

DISCUSSIENOTITIES VOOR DOCENTEN

Nauwkeurigheid van de waardering:
Controleer of leerlingen begrijpen hoe domeinlengte, extensie (.com, .ai) en commercieel zoekvolume de taxatieprijs bepalen.

Escrowbeveiliging:
Benadruk dat het geld wordt vastgehouden op erkende derdenrekeningen voordat de wijziging van de registrant in de
registratiegegevens (RDAP) is geverifieerd.

Stealth-vertegenwoordiging:
Benadruk de rol van geheimhoudingsovereenkomsten (NDA's) en vertegenwoordiging door derden bij het voorkomen van
speculatieve prijsopdrijving tijdens bedrijfsinkoop.
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Puzzelsleutels en docentennotities

OPLOSSING WOORDZOEKER

E K T S V R Z E H E S C A L Q

L S E L B A R A P M O C C T O

L Z M K E S C R O W V R A U U

I A S W J M M H H N H X T R F

U K T L R W H B U F A R Y O Y

E W S H T X A P U T E N N Z O

F I Q T I P V U I A O U U K A

E E P M K A N E C V G G P Q X

T Y J K V J Y H W Y P J I Z I

R J N E I S S I M M O C A E I

O V E R M O G E N S W I N S T

P A S A J F W E K Z K E K Q N

J A A N O N I M I T E I T F O

K N D N C D H I B A P R L P W

T I Y F Y S G X W H F R T N U

OPLOSSING VAN DE KRUISWOORDPUZZEL

DOCENTENGIDS VOOR DE OPLOSSINGEN VAN DE KRUISWOORDPUZZEL

HORIZONTAAL

3 horizontaal: OUTREACH Programmatisch opsporen en
benaderen van potentiële zakelijke kopers (8 letters)

7 horizontaal: VERMOGENSWINST Fiscale behandeling die
de IRS toepast op winst op domeinen die als belegging
worden gehouden (14 letters)

VERTICAAL

1 verticaal: COMPARABLES Historische transactiegegevens
van vergelijkbare TLD-verkopen die als benchmark dienen
(11 letters)

2 verticaal: PORTEFEUILLE Onderpresterende
domeinbezittingen verkopen om in premiumdomeinen te
investeren (12 letters)

4 verticaal: ANONIMITEIT Het verbergen van de
bedrijfsidentiteit van de verkoper tijdens onderhandelingen
(11 letters)

5 verticaal: COMMISSIE Vergoeding van de broker die bij de
afronding op de uiteindelijke verkoopprijs wordt ingehouden
(9 letters)

6 verticaal: ESCROW Gereguleerd veiligheidssysteem dat
het geld van de koper tijdens de overdracht beschermt (6
letters)

8 verticaal: TAXATIE Objectieve beoordeling van de
commerciële waarde van een domeinnaam (7 letters)

C
O P
M O U T R E A C H
P R N
A C T E O

V E R M O G E N S W I N S T
A M F C I A
B M E R M X
L I U O I A
E S I W T T
S S L E I

I L I E
E E T
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Sleutel voor husselwoorden en coderaadsel

Beoordelingssleutel voor de woordenschatopdracht met door elkaar gehusselde woorden en de
Geheime codeopdracht.

SLEUTEL WOORDEN ORDENEN

1. A I T T E X A TAXATIE 5. E A U H R O C T OUTREACH

2. I T N A I M O E T I N ANONIMITEIT 6. O R E C W S ESCROW

3. C S I O S E M I M COMMISSIE 7. U I E P O E E L L R F T PORTEFEUILLE

4. A E S R M A L B C O P COMPARABLES 8. MNNGSWETVERSIO VERMOGENSWINST

SLEUTEL VOOR DE GEHEIME CODE-OPDRACHT

"MAXIMALISEER PREMIUMWAARDE MET EEN EXPERT BROKER"
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Oplossingssleutel casestudy's domeinbemiddeling

A Casestudy 1: Beoordeling van een ongevraagd aanbod Oplossing voor docenten

BEOORDELINGSRICHTLIJN

De antwoorden van leerlingen moeten de volgende punten behandelen:

Scenarioanalyse: Een leidinggevende ontvangt een ongevraagd e-mailaanbod van $15,000 voor
zijn of haar premium categoriedomeinnaam. Het domein heeft een korte, op zoekwoorden
gebaseerde merknaam en trekt organisch type-in-verkeer.

Aanbevolen strategie en oplossing: Risico's van rechtstreeks accepteren: Inkomende kopers
beginnen vaak met een laag ankerbod, ver onder de reële waarde. Door rechtstreeks te
reageren geeft de verkoper aan weinig marktkennis te hebben. Waarde van de bemiddelaar: De
bemiddelaar stelt een formele waardering vast op basis van vergelijkbare verkopen, houdt de
verkoper anoniem en creëert concurrentiespanning door het domein aan andere eindgebruikers
aan te bieden, waardoor de prijs oploopt naar de reële waarde.

B Casestudy 2: Bescherming van de identiteit van de verkoper Oplossing voor docenten

BEOORDELINGSRICHTLIJN

De antwoorden van leerlingen moeten de volgende punten behandelen:

Scenarioanalyse: Een bedrijf is van plan een premium legacy-domein te verkopen dat
momenteel wordt doorgestuurd naar de hoofdwebsite van het merk.

Aanbevolen strategie en oplossing: Risico's van openbare vermelding: Als je het bedrijfsmerk
openbaar aan de verkoop koppelt, nodig je concurrenten uit om vergelijkbare domeinen te
registreren, maak je klanten onzeker over merkwijzigingen en kunnen kopers de financiering
van het bedrijf opzoeken om meer onderhandelingsruimte te krijgen. Anonimiteit via de
bemiddelaar: De bemiddelaar benadert partijen onder zijn eigen merk, voert de communicatie
privé en maakt de naam van de verkoper pas bekend tijdens de escrowpapieren
(derdenrekening) bij de afsluiting.
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